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Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung
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Ihre heutigen Referenten:

Stefan Honrath
Diplom-Volkswirt, Zertifizierter Stiftungsmanager (DSA), 

Leiter der Direktion Peine der Volksbank BraWo

Matthias Marx
Politikwissenschaftler (M.A.), Zertifizierter Stiftungsmanager (DSA),

Mitarbeiter EngagementZentrum gGmbH
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AGENDA

1. Grundlagen von Fundraising

2. Grundlagen von Projektplanung

3. Projektabbildung

4. Grundlagen der Unterstützer-Suche

5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding

- Agenda -

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017



www.engagementzentrum.de

8.5.2017 // Direktion Peine

- Agenda -

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

Fundraising Akademie (Hrsg.). Fundraising. Handbuch für Grundlagen, Strategien und 

Methoden. Springer Gabler. 5. Auflage. 2016. 1016 Seiten
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FUNDRAISING – DEFINITION UND BEGRIFFSURSPRUNG

Fundraising ist

„eine Aktivität von Nonprofit-Organisationen, aufgrund derer ihr Vermögen

bzw. die vorhandenen Ressourcen wachsen.“

Der Begriff „Fundraising“ bezieht sich auf das Wachsen (engl. to raise) des 

Vermögens (fund)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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FUNDRAISING – DEFINITION UND BEGRIFFSURSPRUNG

enge Fundraising-Definition: 

Fundraising = Einwerbung von Kapital bzw. Kapital-Äquivalenten (z.B. 

Aktien)

weite(re) Fundraising-Definition:

Fundraising = Einwerbung von Kapital bzw. Kapital-Äquivalenten (z.B. 

Aktien) + Einwerbung von Sachmitteln, Leistungen, Rechten oder Arbeit

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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AKTUELLE RAHMENBEDINGUNGEN FUNDRAISING

 Niedrigzinsphase, vielfach konzentriertere, restriktivere 

Fördermittelvergabe

 Ausgaben von Stiftungen für satzungsgemäße Zwecke aber insgesamt 

konstant (2013, 2014, 2015, 2016): 17 Mrd. Euro

 Spendenvolumen von 4 Mrd. auf 3,6 Mrd. Euro zurückgegangen, 5,3 Mrd. 

(minus 4,9 %); weniger Menschen spenden, etwa ein Drittel der 

Bevölkerung (Deutscher Spendenmonitor 2016, GfK 2017)

 Der Spenden-Topf schrumpft, die Stiftungs-“Gießkanne wird eingemottet“

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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AKTUELLE RAHMENBEDINGUNGEN FUNDRAISING

 Geld brauchen und suchen aber alle:

Der Verteilungskampf besteht.

 Die hinter „alle“ stehende Zahl erhöht sich und viele werden 

professioneller:

Der Verteilungskampf intensiviert sich.

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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AKTUELLE RAHMENBEDINGUNGEN FUNDRAISING

Stiftungswachstum (rechtsfähige Stiftungen bürgerl. Rechts) 2001-2016

Quelle: stiftungen.org (Bundesverband Deutscher Stiftungen)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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FUNDRAISING – VORAUSSETZUNGEN

 „Institutional Readiness“ und ihre Eckpfeiler:

1. überzeugender und motivierender Case for Support (Fundraising-

Zielbild)

2. realistische Förderprojekte und plausibler Finanzbedarf

3. potenzielle Förderer

4. inspirierende Führungspersönlichkeiten

5. strukturelle und personelle Voraussetzungen für strategisches und 

nachhaltiges Fundraising-Management
(Haibach, Marita: Fundraising-Management, in: Fundraising – Handbuch für Grundlagen, Strategien und Methoden. 5. Auflage 2016, S. 168)

 Fundraising ist nichts „Verwerfliches“ oder „Anrüchiges“, denn ohne die 

zusätzlich eingeworbenen Mittel könnten bestimmte (gemeinnützige) 

Vorhaben nicht (selbständig) umgesetzt werden

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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FUNDRAISING – FORMEN

 Individualspenden (u.a. Einmalspende, Dauerspende, Mitgliedsbeitrag, 

Patenschaft, Anlassspende, Sachspende)

 Großspenden (Erbschaften und Vermächtnisse, Stiftung und Zustiftung)

 Geldauflagenmarketing

 Corporate Fundraising (u.a. Unternehmensspenden, Sponsoring, 

Gewinnsparmittel, Corporate Volunteering)

 Antrags-Fundraising

 Online-Fundraising (auch Crowdfunding)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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FUNDRAISING – ELEMENTE UND INSTRUMENTE

 Elemente von Fundraising: Kontaktarbeit, Beziehungspflege, 

„Networking“, „Friendmaking“ (→ Überzeugungsarbeit)

 Instrumente von Fundraising: Öffentlichkeitsarbeit/ Marketing und 

Kommunikation, auch Story Telling (Website (Spenden-Rubrik, 

Unterstützungsbedarf kenntlich machen), Logo-Entwicklung, 

Visitenkarten, Mailings/ Spendenbriefe (Briefpapier), Events („Tag der 

offenen Tür“, Spendengala), Flyer, Social Media-Präsenzen, Newsletter, 

Telefonate)

 Hilfreich: Verständigung auf Selbst- und Leitbild (Wer sind wir? Was 

wollen wir?); ein klar erkennbares Profil; Sprechen „einer gemeinsamen 

Sprache“

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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AGENDA

1. Grundlagen von Fundraising

2. Grundlagen von Projektplanung

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- Agenda -
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PROJEKT – DEFINITION UND MERKMALE

 Institutionelle Förderung vs. Projektförderung

 Ein geeignetes Projekt/Vorhaben identifizieren!

 Definition Projekt:

Ein Projekt ist ein zielgerichtetes, einmaliges Vorhaben, hat einen 

Anfangs- und Endtermin, besteht aus einzelnen Projektbausteinen und 

erfordert den Einsatz bestimmter finanzieller und personeller 

Ressourcen.

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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VIER PHASEN PROJEKTMANAGEMENT

 Projektdefinition

 Projektplanung

 Projektdurchführung und -kontrolle

 Projektabschluss

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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PROJEKTUNTERSTÜTZER

Identifizierung und Überzeugung potenzieller Unterstützer/Mitstreiter für 

Ihr Projekt.

Grundlage dafür:

Systematische Überzeugungsarbeit von innen nach außen.

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Ihr Projekt und sein 

Beziehungsumfeld

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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PROJEKTUNTERSTÜTZER

Voraussetzung: Das eigene Umfeld überzeugen, um dort das Projekt 

durchzusetzen und Mitstreiter/Multiplikatoren zu gewinnen.

Ggf. intern Anpassungen und Setzungen vornehmen.

 Organisation // Projektplanung/Projektmanagement.

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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PROJEKTPLANUNG – METHODEN

• Morphologischer Kasten

• SWOT-Analyse

• Ursache-Wirkungs-Diagramm

• Entscheidungsbaum

• Stakeholder-Analyse

• Projekt-Steckbrief/ -Checkliste

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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METHODE 1: 

MORPHOLOGISCHER 

KASTEN

Problem: Gewinnung von 6-8-Jährigen für den Vereinsfußball

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Problem: Gewinnung von 6-8-Jährigen für den Vereinsfußball

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

METHODE 1: 

MORPHOLOGISCHER 

KASTEN

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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METHODE 2: SWOT-ANALYSE

Ziel:

Verdeutlichung der Stärken (Strengths) und Schwächen (Weaknesses), 

Chancen (Opportunities) und Risiken (Threats) im Hinblick auf eine 

Organisation, Organisationseinheit oder einen anderen Untersuchungs-

gegenstand.

Ablauf:

- Brainstorming

- Detaillierung

- Zuordnung von Handlungsstrategien im Hinblick auf Stärken und 

Schwächen, Chancen und Risiken.

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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METHODE 2: 

SWOT-ANALYSE

Zur weiteren Visualisierung der zur Verfügung

stehenden Strategien dient ein SWOT-Diagramm 

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

METHODE 3:

URSACHE-WIRKUNGS-

ANALYSE

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

METHODE 4:

ENTSCHEIDUNGSBAUM

BEISPIEL: 

AUSSTELLUNG

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

METHODE 5:

STAKEHOLDER-

ANALYSE

Grundfrage: Wer hat 

alles Karten in meinem 

Spiel – wer ist von 

meinem Projekt 

betroffen?

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

METHODE 6:

Projekt-Steckbrief/ -

Checkliste

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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ÖFFENTLICHKEITSARBEIT

Mitdenken: Presse- und Öffentlichkeitswirksamkeit

 Nachrichtenwerte bedenken, ggf. Medienpartner gewinnen

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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ÖFFENTLICHKEITSARBEIT

Was will ich bewirken, was habe ich eigentlich zu melden? -

Nachrichtenwerte prüfen/mitdenken!

 Aktualität

 (regionale) Nähe

 bestehender Gesamtzusammenhang

 Ereignishaftigkeit

 Überraschung/Kuriosität

 Identifikation/Gefühl

 Umsetzbarkeit in Bilder

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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AGENDA

1. Grundlagen von Fundraising

2. Grundlagen von Projektplanung

3. Projektabbildung

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- Agenda -
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PROJEKTABBILDUNG

ZIEL: Ihr Projekt in drei Bausteinen schriftlich abbilden – für sich selber, 

Stiftungen, Sponsoren und Spender

1. Projektbeschreibung: aussagekräftiger Text, nachvollziehbare 

Projektplanung, Projekt-Ziele definieren – Bilder?!

2. Kostenaufstellung: alles berücksichtigen, Maß halten!

3. Finanzierungsplan: Kosten komplett gegenfinanzieren, dabei offen und 

belastbar sein.

Verständlich, klar und eindeutig bleiben…

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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BAUSTEIN 1: PROJEKTBESCHREIBUNG

Alle W-Fragen beantworten: Wer wie was wann wo warum?

Besonderheiten und SMARTe Ziele formulieren!

Instrumente: Stakeholder-Analyse, SWOT-Analyse…

Außenstehende können helfen: Gegenlesen lassen!

Lesbar bleiben…

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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BAUSTEIN 1:

PROJEKTBESCHREIBUNG

SMARTe Ziele definieren: 

Was will ich erreichen im 

Rahmen meines Projektes? 

Was will ich verändern?

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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BAUSTEIN 1: PROJEKTBESCHREIBUNG

Hilfreiche Fragensammlung:

1. Gesellschaftlicher bzw. übergeordneter Bedarf?

2. Geplante eigene Maßnahmen, um diesem Bedarf zu begegnen?

3. Was ist nach Abschluss des Projektes besser als vorher – Resultate?

4. Dringlichkeit – warum muss die Fragestellung (= Punkt 1) genau jetzt 

angegangen werden?

5. Worin liegt die eigene Kompetenz, die eigene Qualifikation, diese 

Fragestellung (= Punkt 1) lösen zu können?

6. Was haben finanzielle Unterstützer davon, wenn sie sich beteiligen?

28

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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BAUSTEIN 2: KOSTENAUFSTELLUNG

Kostenaufstellung ist Teil von Projektplanung und Projektmanagement –

hier: Ressourcenplanung.

Sie sind für den Geldgeber der Projektsteuerer:

Bilden Sie alle im Rahmen Ihres Projektes

anfallenden Kosten ab – von A bis Z!

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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BAUSTEIN 3: FINANZIERUNGSPLAN

Auch hier machen Sie Ressourcenplanung: Wie sollen die in Ihrer 

Kostenaufstellung angegebenen Kosten finanziert werden?

Eigenmittel und Einnahmen einbringen und ausweisen!

Alle darüber hinaus angefragten Geldgeber abbilden!

Vollständigkeit und Ausgewogenheit…

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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Ziel erreicht: Ihr Projekt in drei Bausteinen schriftlich abbilden

Baustein 1: Projektbeschreibung

Baustein 2: Kostenaufstellung

Baustein 3: Finanzierungsplan

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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ZIEL: Ihr Projekt nun bei Stiftungen,

Sponsoren/Spendern platzieren

• Projektanfrage (drei Bausteine) nach eigener, zielgerichteter Recherche 

und Telefongespräch platzieren.

• Dialogisch denken und handeln: Nachtelefonieren, offene Fragen 

beantworten.

• Das Projekt eventuell im Dialog optimieren.

• Alle sich entwickelnden, relevanten Neuigkeiten/Veränderungen allen

angefragten Förderern zuleiten!

 Klarheit gewinnen, um reagieren zu können…

Am Ball bleiben…..

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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MITDENKEN/KLÄREN:

Nach Abschluss den Verwendungsnachweis

für Stiftungen, Sponsoren, Spender liefern!

• Nachweis der zweckgerechten Mittel-Verwendung für jeden Geldgeber.

• Bezug allgemein: AO/Gemeinnützigkeit.

• Bezug speziell: die individuell getroffene Fördervereinbarung; 

zweckgebundene Spendenüberweisung; Sponsoringvertrag.

• Deshalb im Verlauf des Projektes: Alle sich entwickelnden, relevanten 

Neuigkeiten/Veränderungen allen angefragten Förderern zuleiten!

 Im Dialog sein und bleiben! Und spätestens nach Abschluss des 

Projekts “Danke!“ sagen!

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 3. Projektabbildung -
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AGENDA

1. Grundlagen von Fundraising

2. Grundlagen von Projektplanung

3. Projektabbildung

4. Grundlagen der Unterstützer-Suche

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- Agenda -
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UNTERSTÜTZER-SUCHE – ERSTE SCHRITTE

Suchen und recherchieren:

Wer da draußen könnte mir helfen – Stiftungen, Sponsoren, Spender, 

öffentliche Geldgeber?

Perspektivenwechsel:

Spezifika und spezielle Anknüpfungspunkte (gemeinsame Interessen) 

finden!

Recherche überprüfen, Kontaktaufnahme:

Anrufen und miteinander reden, mehr Klarheit gewinnen – den anderen 

überzeugen!

Ziel: einzelne, individuell zugeschnittene Anfragen, keine Serienbriefe…

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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UNTERSTÜTZER-SUCHE – ERSTE SCHRITTE

Suchen und recherchieren:

Wer da draußen könnte mir bei meinem Vorhaben helfen?

Tipp 1: Fokus auf Stiftungen, aber weitere Akteure nicht außer Acht lassen:

„öffentliche Hand“/ Förderungen,

Service-Clubs,

Unternehmen (vorwiegend lokale u. regionale),

Vereine (mit ähnlichen Zielsetzungen; Kooperation)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -

Enthält Informationen über 600 Fördermittelquellen:

• öffentliche und private Förderstiftungen

• Förderprogramme der Bundesministerien

• Bundesprogramme des Europäischen 

Sozialfonds (ESF) und weiterer Strukturfonds

• europäische Aktionsprogramme

• Förderfonds für gemeinnützige Organisationen 

• Projekte von Unternehmen, Finanzinstituten 

und Medien

• Fördermöglichkeiten durch die Soziallotterie

• Förderpreise und Wettbewerbe

• porträtiert mehr als 410 regionale, bundesweite und 

internationale Stiftungen und Förderquellen 

• bietet umfangreiche Tipps zu Fördermöglichkeiten, 

u.a. in den Bereichen Bildung, Jugend, Arbeit, Umwelt, 

Soziales

• sorgfältig recherchierte Hinweise auf unterschiedliche 

Fördermöglichkeiten

• umfassendes Schlagwortregister 

• praktische Tipps und Tricks zur Antragstellung

Agentur Förderlotse (Hrsg.) Netzwerk Selbsthilfe e. V. (Hrsg.)
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UNTERSTÜTZER-SUCHE – ERSTE SCHRITTE

Suchen und recherchieren:

Wer da draußen könnte mir bei meinem Vorhaben helfen?

Tipp 1: Fokus auf Stiftungen, aber weitere Akteure nicht außer Acht lassen:

„öffentliche Hand“/ Förderungen,

Service-Clubs,

Unternehmen (vorwiegend lokale u. regionale),

Vereine (mit ähnlichen Zielsetzungen; Kooperation)

Tipp 2: Anfrage zu Unterstützungsmöglichkeiten nicht auf finanzielle Hilfe

begrenzen (auch hilfreiche Sach- und Dienstleistungen einbeziehen)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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STIFTUNGS-SUCHE

Wie finden Sie die zu Ihrem Projekt passende Stiftung?

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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ZAHLEN UND DATEN ZU STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND

Ausgaben für satzungsgemäße Zwecke (2016): 17 Mrd. Euro

(Noch) keine verlässlichen Zahlen zu übrigen Stiftungstypen (z.B. 

Treuhandstiftungen)

Quelle: https://www.stiftungen.org/stiftungen/zahlen-und-daten/statistiken.html

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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ZAHLEN UND DATEN ZU STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND

Stiftungen und Stiftungskapital 
(in Euro, rechtsfähige Stiftungen des bürgerlichen Rechts)

Rund 70 Prozent der Stiftungen (rechtsfähige Stiftungen bürgerlichen 

Rechts) haben ein Stiftungskapital von bis zu 1 Million Euro

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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Zu beachten: Überwiegende Zahl der Stiftungen gemeinnützig (95 %)

Aber: nicht alle Stiftungen fördern (ca. 60 % nur fördernd, ca. 20 % fördernd und operativ,    

ca. 20 % nur operativ tätig)

Stiftungs- und Vereinszweck müssen übereinstimmen! (AO als Grundlage)

ZAHLEN UND DATEN ZU STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND

Übersicht über Stiftungsformen und -begriffe

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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ZAHLEN UND DATEN ZU STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND

Verteilung der Stiftungszwecke nach Themen 
(in Prozent, rechtsfähige Stiftungen des bürgerlichen Rechts)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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STIFTUNGS-SUCHE

Wie finden Sie die zu Ihrem Projekt passende Stiftung?

• freie Internet-Recherche – Google und andere Online-Suchdienste

• Stiftungs-Netzwerke/ -Plattformen (z.B. Wolfsburger 

Stiftungslandschaft)

• Stiftungsverzeichnisse (z.B. Online-Datenbank des Bundesverbands 

Deutscher Stiftungen, Verzeichnis des Amts für regionale Landes-

entwicklung Braunschweig, „Verzeichnis Deutscher Stiftungen“)

• Im eigenen Umfeld umhören

• mit EngagementZentrum Kontakt aufnehmen

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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Stiftungssuche über

„stiftungen.org“

(Betreiber der Online-

Datenbank:

Bundesverband 

Deutscher Stiftungen)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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Rechtsfähige Stiftungen des bürgerlichen Rechts mit Sitz in den Landkreisen GF, GS, GÖ, HE, NOM, OHA, PE und WF

sowie den Städten BS, SZ und WOB.

Stiftungssuche mit 

Hilfe des Stiftungs-

verzeichnis des ARL

Braunschweig

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -
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Stiftungssuche über 

„Verzeichnis Deutscher 

Stiftungen“

(Herausgeber:

Bundesverband 

Deutscher Stiftungen)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 4. Grundlagen der Unterstützer-Suche -

mehr als 26.000 Stiftungsporträts in drei Bänden (9. Auflage 2017), 

basiert auf der Datenbank Deutscher Stiftungen und der flächendeckenden StiftungsUmfrage.
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AGENDA

1. Grundlagen von Fundraising

2. Grundlagen von Projektplanung

3. Projektabbildung

4. Grundlagen Unterstützer-Suche

5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- Agenda -
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Online-Fundraising ist 

„die Kommunikation über das Internet (Website, 

E-Mail, Social Media etc.) mit dem Ziel, Förderer 

und Interessenten zur Unterstützung (Geldspende) 

zu gewinnen. Die Spende wird dabei direkt über das 

Internet ausgelöst und ist damit maßnahmenbezogen

messbar (…).“

(Lampe, Björn: Formen des Online-Fundraisings, in: Lampe, Björn et al. (Hrsg.): Praxishandbuch 

Online-Fundraising, 2015, S. 20) 

ONLINE-FUNDRAISING – DEFINITION

Kostenlos herunterladbar unter: 

http://www.fundraising-handbuch.org/

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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ONLINE-FUNDRAISING – FORMEN

 Online-Spendenformulare und -buttons (für einzelne Spenden,

aber auch Spenden-Aktionen)

 Spendenshops

 Aufrunden bei Online-Käufen

 Affiliate-Spenden/ Provisionsspenden

 Charity-Auktionen

 Spendenplattformen (auch Crowdfunding-Plattformen)

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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• Übersetzung: Schwarm-Finanzierung – wobei Schwarm hier eine gewisse 

Menge von Menschen meint, die ein Projekt finanziell unterstützen.

• Das Innovative ist dabei nicht, dass sich viele Menschen zusammentun, 

um ein Vorhaben zu ermöglichen, sondern dass dies über eine Online-

Plattform, auf der mehrere Zahlungswege angeboten werden, geschieht.

• Grundprinzip/ -gedanke hinter Crowdfunding: Es ist leichter 500 Personen 

zu finden, die einen Euro geben als einen zu finden, der 500 Euro gibt.

• Bekanntestes historisches Beispiel…

CROWDFUNDING – URSPRUNG UND GRUNDPRINZIP

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING – HISTORISCHES BEISPIEL

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -

https://upload.wikime

dia.org/wikipedia/com

mons/c/c1/Freiheitsst

atue_NYC_full.jpg
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CROWDFUNDING – GEMEINSAM-FUER-GEMEINWOHL.DE

• Gemeinnützige Organisationen können ihre Projekte vorstellen

• Spenden können gesammelt werden für: Kauf von Ausrüstungs- und 

Einrichtungsgegenständen, Finanzierung von Veranstaltungen (Feiern, 

Konzerte, Trainingslager), Ausbildungskosten, Patenschaftsprojekte und 

vieles mehr

• Die über die Plattform eingehenden Spenden gehen bei Erreichen des 

Projektziels zu 100 Prozent an das Projekt bzw. den Projektinitiator!

• „flexibles Funding“: auch Auszahlung der Spendensumme, sofern 

Projekt in kleinerem Maßstab oder wesentliche Teile des Projekts 

umgesetzt werden können

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING – GEMEINSAM-FUER-GEMEINWOHL.DE

• Die Nutzung unserer Crowdfunding-Plattform ist für Projektinitiatoren 

und Spender grundsätzlich kostenfrei

• Zusatz-Dienstleistungen erwerbbar (z.B. Unterstützung bei 

Crowdfunding-Video-Produktion)

• Plattform-Prinzip: Hilfe zur Selbsthilfe, aber volle Unterstützung bei allen 

Schritten durch EngagementZentrum

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING-PLATTFORM

www.gemeinsam-fuer-gemeinwohl.de

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING-PLATTFORM

www.gemeinsam-fuer-gemeinwohl.de

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING-PLATTFORM

www.gemeinsam-fuer-gemeinwohl.de

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING – ERFOLGSFAKTOREN

• Crowdfunding = Überzeugungsarbeit

• Alle verfügbaren Mittel, Personen und Kommunikationskanäle aktivieren, 

um das Crowdfunding-Projekt zu bewerben: Mund-zu-Mund-Propaganda 

aller Vereinsmitglieder, Freunde und Bekannten; Projekt-Blog; Hinweis in 

Vereinszeitschrift; Eintrag, Link und „Widget-Einbau“ auf Homepage; 

lokale Presse; soziale Netzwerke; Plakate; Postkarte….

• Erkenntnis aus Begleitung erster Crowdfunding-Projekte:

kein Selbstläufer, kontinuierlicher Einsatz (möglichst) aller Vereins-

mitglieder notwendig, Unterstützerkreis variiert je nach Projekt(ziel) und  

Betroffenheit, Kontakt zu lokaler/ regionaler Presse hilfreich, Transparenz,   

Authentizität sowie Kommunikationsbereitschaft sehr wichtig

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING – VORTEILE UND NEBENEFFEKTE

• Es kann als ein Weg innerhalb einer größeren Fundraising-Strategie -

auch gezielt zu PR-Zwecken und zur Gewinnung weiterer Unterstützer/-

innen und Mitglieder - genutzt werden

• Mitgliederbindung steigt – gemeinsames Ziel, auf das (möglichst) alle 

Mitglieder hinarbeiten

• Crowdfunding-Projekt ist relativ schnell und unkompliziert vorzubereiten

• Kann als (zusätzliche) Alternative zu „klassischen“ Fundraising-Wegen 

genutzt werden

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising – Fokus: Crowdfunding -
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Vielen Dank für Ihre Aufmerksamkeit und

wenden Sie sich gerne bei Fragen, Anregungen 

und Unterstützungsbedarf an uns!

Unsere Kontaktdaten:

Stefan Honrath
Leiter der Direktion Peine der Volksbank BraWo

Telefon: 05171-442801

Email: stefan.honrath@vbbrawo.de

Matthias Marx
Mitarbeiter EngagementZentrum gGmbH

Telefon: 0531-809132-1453

Email: matthias.marx@engagementzentrum.de

Workshop Wer Geld Anderer will, 

braucht eine gute Planung

28.10.2017


