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Gemeinsam fUr Gemeinwohl

Herzlich Willkommen zum Workshop

Wer Geld Anderer wiill,
braucht eine gute Planung
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braucht eine gute Planung Gemeinsam fur Gemeinwohl
28.10.2017

Ihre heutigen Referenten:

Stefan Honrath

Diplom-Volkswirt, Zertifizierter Stiftungsmanager (DSA),
Leiter der Direktion Peine der Volksbank BraWo

Matthias Marx

Politikwissenschatftler (M.A.), Zertifizierter Stiftungsmanager (DSA),
Mitarbeiter EngagementZentrum gGmbH
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AGENDA

Grundlagen von Fundraising

Grundlagen von Projektplanung

Projektabbildung

Grundlagen der Unterstltzer-Suche

Grundlagen von Online-Fundraising — Fokus: Crowdfunding

AR A

- Agenda -
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Fundraising Akademie (Hrsg.). Fundraising. Handbuch fiir Grundlagen, Strategien und
Methoden. Springer Gabler. 5. Auflage. 2016. 1016 Seiten

- Agenda -
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FUNDRAISING — DEFINITION UND BEGRIFFSURSPRUNG

Fundraising ist

Leine Aktivitat von Nonprofit-Organisationen, aufgrund derer ihr Vermogen
bzw. die vorhandenen Ressourcen wachsen.”

Der Begriff ,Fundraising” bezieht sich auf das Wachsen (engl. to raise) des
Vermogens (fund)

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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FUNDRAISING — DEFINITION UND BEGRIFFSURSPRUNG

enge Fundraising-Definition:
Fundraising = Einwerbung von Kapital bzw. Kapital-Aquivalenten (z.B.

Aktien)

weite(re) Fundraising-Definition:
Fundraising = Einwerbung von Kapital bzw. Kapital-Aquivalenten (z.B.
Aktien) + Einwerbung von Sachmitteln, Leistungen, Rechten oder Arbeit

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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AKTUELLE RAHMENBEDINGUNGEN FUNDRAISING

» Niedrigzinsphase, vielfach konzentriertere, restriktivere
Fordermittelvergabe

» Ausgaben von Stiftungen flr satzungsgemale Zwecke aber insgesamt
konstant (2013, 2014, 2015, 2016): 17 Mrd. Euro

» Spendenvolumen von 4 Mrd. auf 3,6 Mrd. Euro zurtickgegangen, 5,3 Mrd.
(minus 4,9 %); weniger Menschen spenden, etwa ein Drittel der
Bevolkerung (Deutscher Spendenmonitor 2016, GfK 2017)

» Der Spenden-Topf schrumpft, die Stiftungs-“Gie8kanne wird eingemottet”

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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AKTUELLE RAHMENBEDINGUNGEN FUNDRAISING

» Geld brauchen und suchen aber alle:
Der Verteilungskampf besteht.

» Die hinter ,alle” stehende Zahl erhoht sich und viele werden
professioneller:
Der Verteilungskampf intensiviert sich.

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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EngagementZentrum

Gemeinsam fur Gemeinwohl

AKTUELLE RAHMENBEDINGUNGEN FUNDRAISING
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FUNDRAISING — VORAUSSETZUNGEN

> Institutional Readiness” und ihre Eckpfeiler:

1.

a bk ownn

Uberzeugender und motivierender Case for Support (Fundraising-
Zielbild)

realistische Forderprojekte und plausibler Finanzbedarf
potenzielle FOrderer

Inspirierende Fuhrungspersonlichkeiten

strukturelle und personelle Voraussetzungen flr strategisches und
nachhaltiges Fundraising-Management

(Haibach, Marita: Fundraising-Management, in: Fundraising — Handbuch fir Grundlagen, Strategien und Methoden. 5. Auflage 2016, S. 168)

» Fundraising ist nichts ,Verwerfliches” oder ,Anrtchiges”, denn ohne die

zusatzlich eingeworbenen Mittel kdnnten bestimmte (gemeinnitzige)
Vorhaben nicht (selbstandig) umgesetzt werden

- 1. Grundlagen von Fundraising -



Workshop Wer Geld Anderer will, *’ EngagementZentrum

braucht eine gute Planung Gemeinsam fur Gemeinwohl
28.10.2017

FUNDRAISING — FORMEN

» Individualspenden (u.a. Einmalspende, Dauerspende, Mitgliedsbeitrag,
Patenschaft, Anlassspende, Sachspende)

Grol3spenden (Erbschaften und Vermachtnisse, Stiftung und Zustiftung)
Geldauflagenmarketing

Corporate Fundraising (u.a. Unternehmensspenden, Sponsoring,
Gewinnsparmittel, Corporate Volunteering)

Antrags-Fundraising

Online-Fundraising (auch Crowdfunding)

YV V V

YV VY

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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FUNDRAISING — ELEMENTE UND INSTRUMENTE

» Elemente von Fundraising: Kontaktarbeit, Beziehungspflege,
,Networking*“, ,Friendmaking“ (— Uberzeugungsarbeit)

> Instrumente von Fundraising: Offentlichkeitsarbeit/ Marketing und
Kommunikation, auch Story Telling (Website (Spenden-Rubrik,
Unterstitzungsbedarf kenntlich machen), Logo-Entwicklung,
Visitenkarten, Mailings/ Spendenbriefe (Briefpapier), Events (,Tag der
offenen Tur", Spendengala), Flyer, Social Media-Prasenzen, Newsletter,
Telefonate)

» Hilfreich: Verstandigung auf Selbst- und Leitbild (Wer sind wir? Was
wollen wir?); ein klar erkennbares Profil; Sprechen ,einer gemeinsamen
Sprache”

- 1. Grundlagen von Fundraising -
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AGENDA

1. Grundlagen von Fundraising
2. Grundlagen von Projektplanung

- Agenda -
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PROJEKT — DEFINITION UND MERKMALE

» Institutionelle Forderung vs. Projektférderung
» Ein geeignetes Projekt/Vorhaben identifizieren!

» Definition Projekt:
Ein Projekt ist ein zielgerichtetes, einmaliges Vorhaben, hat einen
Anfangs- und Endtermin, besteht aus einzelnen Projektbausteinen und
erfordert den Einsatz bestimmter finanzieller und personeller
Ressourcen.

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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VIER PHASEN PROJEKTMANAGEMENT

» Projektdefinition

» Projektplanung

» Projektdurchfiihrung und -kontrolle

» Projektabschluss

14
- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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PROJEKTUNTERSTUTZER

\dentifizierung und Uberzeugung potenzieller Unterstiitzer/Mitstreiter fur
Ihr Projekt.

Grundlage dafr:
Systematische Uberzeugungsarbeit von innen nach auRen.

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Ihr Projekt und sein
Beziehungsumfeld

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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PROJEKTUNTERSTUTZER

Voraussetzung: Das eigene Umfeld tiberzeugen, um dort das Projekt
durchzusetzen und Mitstreiter/Multiplikatoren zu gewinnen.

Gdf. intern Anpassungen und Setzungen vornehmen.

» Organisation // Projektplanung/Projektmanagement.

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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PROJEKTPLANUNG — METHODEN
* Morphologischer Kasten

« SWOT-Analyse

* Ursache-Wirkungs-Diagramm

* Entscheidungsbaum

« Stakeholder-Analyse

 Projekt-Steckbrief/ -Checkliste

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Problem: Gewinnung von 6-8-Jahrigen fur den Vereinsful3ball

Merkmal Auspragungen
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Problem: Gewinnung von 6-8-Jahrigen fur den Vereinsful3ball

gen von Projektplanung -

Merkmal Auspragungen
16 — 25 25-40 0. 40 Jahre | 16 -25 25 -40 40 Jahre
Trainst Jahre ohne | Jahre ohne | ohne Jahre mit Jahre mit mit
Traineraus- | Traineraus- | Traineraus- | Traineraus- | Traineraus- | Traineraus- | N|ETHODE 1:
bildung bildung bildung bildung bildung bildung
Okt.-Marz: MORPHOLOGISCHER
Trainings- Halle
oite Halle Platz Apr.-Sept. KASTEN
Platz
\ > 10 Balle
Sachmittel >10 Balle Kleintore und
Kleintore
b Bundesliga | Zeltlager Zeltlager kein =)
:‘ij?‘te:al Zeltlager Zeltlager spiele mit Eltern ohne Eltern | Unterhal- 5
rogramm mit Eltern ohne Eltern | besuchen und und tungspro-
e mit Eltern | Bundesliga | Bundesliga | gramm &
- 2. Grundla
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METHODE 2: SWOT-ANALYSE

Ziel:

Verdeutlichung der Starken (Strengths) und Schwachen (Weaknesses),
Chancen (Opportunities) und Risiken (Threats) im Hinblick auf eine
Organisation, Organisationseinheit oder einen anderen Untersuchungs-
gegenstand.

Ablauf:

- Brainstorming

- Detalllierung

- Zuordnung von Handlungsstrategien im Hinblick auf Starken und

Schwachen, Chancen und Risiken.
- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Zur weiteren Visualisierung der zur Verfigung
stehenden Strategien dient ein SWOT-Diagramm

Schwachen
Offensiv- Aufhol-
strategien strategien
ol Defensiv-
Risiken sicherungs- .
. strategien
strategien

- 2. Grundlagen von Projektplanung -

EngagementZentrum
Gemeinsam fur Gemeinwohl

METHODE 2:
SWOT-ANALYSE

I 8
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Hauptursache 1 Hauptursache 2 | | Hauptursache 3
\ METHODE 3:

Nebenursache / \ | \ URSACHE-WIRKUNGS-
e \ / \ e ANALYSE

o B

Nebenursache /E&D %\1

Problem

24
- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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Ausstellung
Make Buy
Stabsprojekt— reine Projekt— Konzept extern vollstandig
organisation organisation Durchfuhrung extern
intern
/ Sffens offene
lokale Miios lokale Aus-
Auftrags— | | schreib— | | Auftrags— | | schreib—
vergabe ung vergabe ung

- 2. Grundlagen von Projektplanung -

METHODE 4:
ENTSCHEIDUNGSBAUM
BEISPIEL:
AUSSTELLUNG

I 8
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Stake- Name | Name | Name | Name | Name | Name | Name | Name | Name | Name
e METHODE 5:
Art der STAKEHOLDER-
= » ANALYSE
Stérks der Grundfrage: Wer hat
ﬁeeittr B alles Karten in meinem
e Spiel — wer ist von
Wirkung meinem Projekt
Starke der betroffen’?
Wirkung
Art der Betroffenheit: Starke der Betroffenheit: Art der Wirkung: Stérke der Wirkung: J?) @ O

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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1. Projektziel

Was wollen wir erreichen (konkretes Projekt-
ziel)?

2. Motivation Warum wollen WIR das erreichen? Was bringt
uns das? Wollen wir uns wirklich langfristig
damit beschéftigen?

3. Zielgruppe Fuir wen machen wir das? Wem soll unser Pro-

jekt nutzen, auf welche Art und Weise?

4. Projektaktivitaten

Was wollen wir tun, um unser(e) Ziel(e) zu errei-
chen? Welche Aktivitaten gibt es im Verlauf des
Projekts?

5. Ressourcen

Welche Ressourcen stehen uns dafiir zur Verfi-
gung (Geld, Zeit, Know-how)?

6. Kommunikation

Wem teilen wir mit, was wir erreichen wollen
(intern, extern)? Wie tun wir das? Wie schaffen
wir Verbindlichkeit?

7. Projektlaufzeit

Wann beginnt das Projekt, wann endet es? Was
sind die wichtigsten Termine?

8. Erfolgskontrolle
und Feedback

Wie und wann uberpriifen wir, ob wir unser
Ziel erreicht haben? Wie lernen wir aus unseren
Erfahrungen?

- 2. Grundlagen von Projektplanung -

EngagementZentrum

Gemeinsam fur Gemeinwohl

METHODE 6:
Projekt-Steckbrief/ -
Checkliste

©O

slin.
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OFFENTLICHKEITSARBEIT

Mitdenken: Presse- und Offentlichkeitswirksamkeit

» Nachrichtenwerte bedenken, ggf. Medienpartner gewinnen

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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OFFENTLICHKEITSARBEIT

Was will ich bewirken, was habe ich eigentlich zu melden? -
Nachrichtenwerte prufen/mitdenken!

Aktualitat

(regionale) Nahe

bestehender Gesamtzusammenhang
Ereignishaftigkeit
Uberraschung/Kuriositat
|dentifikation/Gefuhl

Umsetzbarkeit in Bilder

VV VYV VYV YV

- 2. Grundlagen von Projektplanung -
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AGENDA

1. Grundlagen von Fundraising
2. Grundlagen von Projektplanung
3. Projektabbildung

- Agenda -
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PROJEKTABBILDUNG

ZIEL: Ihr Projekt in drei Bausteinen schriftlich abbilden — flr sich selber,
Stiftungen, Sponsoren und Spender

1. Projektbeschreibung: aussagekraftiger Text, nachvollziehbare
Projektplanung, Projekt-Ziele definieren — Bilder?!

2. Kostenaufstellung: alles bertcksichtigen, Mal3 halten!

3. Finanzierungsplan: Kosten komplett gegenfinanzieren, dabei offen und
belastbar sein.

Verstandlich, klar und eindeutig bleiben...

- 3. Projektabbildung -
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BAUSTEIN 1: PROJEKTBESCHREIBUNG

Alle W-Fragen beantworten: Wer wie was wann wo warum?
Besonderheiten und SMARTe Ziele formulieren!

Instrumente: Stakeholder-Analyse, SWOT-Analyse...
Aulienstehende konnen helfen: Gegenlesen lassen!

Lesbar bleiben...

- 3. Projektabbildung -
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spezifisch

Ziele miissen klar und eindeutig sein. Versuchen Sie daher, die Ziele so
prézise und verstandlich wie moglich zu formulieren, sodass sie auch von
Dritten verstanden werden kénnen.

messbar

Ziele miissen ,messbar” sein. Damit ist gemeint, dass festgestellt werden
kann, ob die Wirkung eingetreten ist oder nicht.

akzeptiert

Die Ziele miissen von den Stakeholdern akzeptiert werden. Das bedeutet,
dass ein gemeinsames Verstandnis iiber die Ziele besteht und dass diese
von allen Beteiligten mitgetragen werden.

realistisch

Es muss maglich sein, die Ziele zu realisieren. Das bedeutet nicht, dass Sie
sich sicher sein miissen, dass Sie dieses Ziel auf jeden Fall erreichen
werden, aber es sollte zumindest im Bereich des Mdglichen liegen, dass
Sie das Ziel im Rahmen des Projekts erreichen.

S
M
A
R
T

terminierbar

Bei der Zielformulierung ist es in vielen Fallen schwierig, einen festen
Zeitpunkt zu definieren, an dem das Ziel erreicht sein ,muss". Dem Ziel
sollte aber zumindest ein Zeitrahmen zugeordnet werden, bis wann es
erreicht sein sollte. Denn ob die Wirkung wahrend des Projekts oder erst
viel spéter eintreten soll/kann, macht zum Beispiel fiir die Wahl des
Zeitpunks der Wirkungsanalyse einen wichtigen Unterschied. Ein
Zeitrahmen bietet hier Orientierung.

- 3. Projektabbildung -

EngagementZentrum

Gemeinsam fur Gemeinwohl

BAUSTEIN 1:
PROJEKTBESCHREIBUNG

SMARTe Ziele definieren:
Was will ich erreichen im
Rahmen meines Projektes?
Was will ich verandern?

O

/L s,
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BAUSTEIN 1: PROJEKTBESCHREIBUNG

Hilfreiche Fragensammlung:

1. Gesellschaftlicher bzw. Gbergeordneter Bedarf?

2. Geplante eigene MalRnahmen, um diesem Bedarf zu begegnen?

3. Was ist nach Abschluss des Projektes besser als vorher — Resultate?
4. Dringlichkeit — warum muss die Fragestellung (= Punkt 1) genau jetzt
angegangen werden?

5. Worin liegt die eigene Kompetenz, die eigene Qualifikation, diese
Fragestellung (= Punkt 1) |6sen zu kbnnen?

6. Was haben finanzielle Unterstitzer davon, wenn sie sich beteiligen?

- 3. Projektabbildung - -
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BAUSTEIN 2: KOSTENAUFSTELLUNG

Kostenaufstellung ist Teil von Projektplanung und Projektmanagement —
hier: Ressourcenplanung.

Sie sind fur den Geldgeber der Projektsteuerer:
Bilden Sie alle im Rahmen Ihres Projektes
anfallenden Kosten ab — von A bis Z!

©

b Lg%

- 3. Projektabbildung -
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BAUSTEIN 3: FINANZIERUNGSPLAN

Auch hier machen Sie Ressourcenplanung: Wie sollen die in lhrer
Kostenaufstellung angegebenen Kosten finanziert werden?

Eigenmittel und Einnahmen einbringen und ausweisen!
Alle dartber hinaus angefragten Geldgeber abbilden!

Volistandigkeit und Ausgewogenheit...
»

Vi Ll

- 3. Projektabbildung -
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Ziel erreicht: Ihr Projekt in drei Bausteinen schriftlich abbilden

Baustein 1: Projektbeschreibung
Baustein 2: Kostenaufstellung

Baustein 3: Finanzierungsplan

©

i)

- 3. Projektabbildung -
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ZIEL: Ihr Projekt nun bei Stiftungen,
Sponsoren/Spendern platzieren

* Projektanfrage (drei Bausteine) nach eigener, zielgerichteter Recherche
und Telefongesprach platzieren.

« Dialogisch denken und handeln: Nachtelefonieren, offene Fragen
beantworten.

» Das Projekt eventuell im Dialog optimieren.

« Alle sich entwickelnden, relevanten Neuigkeiten/Veranderungen allen
angefragten Forderern zuleiten!

» Klarheit gewinnen, um reagieren zu konnen...
Am Ball bleiben.....

- 3. Projektabbildung -
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MITDENKEN/KLAREN:
Nach Abschluss den Verwendungsnachweis
far Stiftungen, Sponsoren, Spender liefern!

 Nachweis der zweckgerechten Mittel-Verwendung fur jeden Geldgeber.

« Bezug allgemein: AO/Gemeinnutzigkeit.

« Bezug speziell: die individuell getroffene Fordervereinbarung;
zweckgebundene Spendenuberweisung; Sponsoringvertrag.

« Deshalb im Verlauf des Projektes: Alle sich entwickelnden, relevanten
Neuigkeiten/Veranderungen allen angefragten Forderern zuleiten!

» Im Dialog sein und bleiben! Und spéatestens nach Abschluss des

Projekts “Danke!” sagen!
- 3. Projektabbildung -
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AGENDA

1. Grundlagen von Fundraising

2. Grundlagen von Projektplanung

3. Projektabbildung

4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche

- Agenda -

EngagementZentrum

Gemeinsam fur Gemeinwohl
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UNTERSTUTZER-SUCHE — ERSTE SCHRITTE

Suchen und recherchieren:

Wer da draul3en kdnnte mir helfen — Stiftungen, Sponsoren, Spender,
Offentliche Geldgeber?

Perspektivenwechsel:
Spezifika und spezielle Anknlpfungspunkte (gemeinsame Interessen)
finden!

Recherche Uberpriufen, Kontaktaufnahme:
Anrufen und miteinander reden, mehr Klarheit gewinnen — den anderen
Uberzeugen!

Ziel: einzelne, individuell zugeschnittene Anfragen, keine Serienbriefe...
- 4. Grundlagen der Unterstltzer-Suche -
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UNTERSTUTZER-SUCHE — ERSTE SCHRITTE

Suchen und recherchieren:
Wer da drauf3en kénnte mir bei meinem Vorhaben helfen?

Tipp 1: Fokus auf Stiftungen, aber weitere Akteure nicht auf3er Acht lassen:
,offentliche Hand"/ Férderungen,

Service-Clubs,
Unternehmen (vorwiegend lokale u. regionale),
Vereine (mit ahnlichen Zielsetzungen; Kooperation)

- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -
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@) forderlotse

& Fordermittelfihrer 2017/2018

1t Mgty o On

by ey el S,

— | ——eyya

1 e

Agentur Forderlotse (Hrsg.)

Enthalt Informationen Uber 600 Férdermittelquellen:

« Offentliche und private Forderstiftungen

* FOrderprogramme der Bundesministerien

+ Bundesprogramme des Européischen
Sozialfonds (ESF) und weiterer Strukturfonds

» europaische Aktionsprogramme

» Forderfonds fur gemeinnitzige Organisationen

* Projekte von Unternehmen, Finanzinstituten
und Medien

» Fordermoglichkeiten durch die Soziallotterie

* Forderpreise und Wettbewerbe

EngagementZentrum

Gemeinsam fur Gemeinwohl

Fardertbofe
flirviersine,
selbstorganisiente
Projektaund
politische

Imibiativen

Netzwerk Selbsthilfe e. V. (Hrsg.)

portratiert mehr als 410 regionale, bundesweite und
internationale Stiftungen und Forderquellen

bietet umfangreiche Tipps zu Férdermaéglichkeiten,
u.a. in den Bereichen Bildung, Jugend, Arbeit, Umwelt,
Soziales

sorgfaltig recherchierte Hinweise auf unterschiedliche
Fordermdglichkeiten

umfassendes Schlagwortregister

praktische Tipps und Tricks zur Antragstellung

- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -
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UNTERSTUTZER-SUCHE — ERSTE SCHRITTE

Suchen und recherchieren:
Wer da drauf3en kénnte mir bei meinem Vorhaben helfen?

Tipp 1: Fokus auf Stiftungen, aber weitere Akteure nicht auf3er Acht lassen:
,offentliche Hand"/ Forderungen,

Service-Clubs,

Unternehmen (vorwiegend lokale u. regionale),

Vereine (mit ahnlichen Zielsetzungen; Kooperation)

Tipp 2: Anfrage zu Unterstitzungsmaoglichkeiten nicht auf finanzielle Hilfe
begrenzen (auch hilfreiche Sach- und Dienstleistungen einbeziehen)

- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -
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STIFTUNGS-SUCHE

Wie finden Sie die zu Ihrem Projekt passende Stiftung?

- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -
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ZAHLEN UND DATEN ZU STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND

21.806 100...
A e D2 ceschitzies QB

Stiftungen Neuerrichtungen  atier deutscher tiftungen Anteil
insgesamt im lahr 2016 gemEIT"InutZiger
Stiftungen

in Deutschland

Quelle: https://www.stiftungen.org/stiftungen/zahlen-und-daten/statistiken.html

Ausgaben flr satzungsgemale Zwecke (2016): 17 Mrd. Euro

(Noch) keine verlasslichen Zahlen zu Ubrigen Stiftungstypen (z.B.
Treuhandstiftungen)

- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -
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ZAHLEN UND DATEN ZU STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND
Stiftungen und Stiftungskapital

(in Euro, rechtsfahige Stiftungen des birgerlichen Rechts)

mehr als 100.000.000 ] 0,8

bis zu100.000.000 [l .6

GEPOR(I N @ | 2| | | K

bis zu1.000.000 | I I I N O R N /s s
CIEPORON | 2| | | | e

n=5.370
Quelle: Datenbank Deutscher Stiftungen, Stand Mdrz 2017

Rund 70 Prozent der Stiftungen (rechtsfahige Stiftungen burgerlichen
Rechts) haben ein Stiftungskapital von bis zu 1 Million Euro

- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -
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EngagementZentrum
Gemeinsam fur Gemeinwohl

ZAHLEN UND DATEN ZU STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND
Ubersicht Uber Stiftungsformen und -begriffe

» Gemeinnltzige Stiftung

» Privatnutzige Stiftung

> Selbstandige Stiftung (Rechtsfahige
Stiftung burgerlichen Rechts)

» Treuhandstiftung (unselbstandige,
nichtrechtsfahige, fiduziarische
Stiftung)

» Offentlich-rechtliche Stiftung

» Offentliche Stiftung biirgerlichen
Rechts

» Kirchliche Stiftung

» Unternehmensnahe Stiftung

» Unternehmenstragerstiftung

VVVYVYYVYYVYY

YYYY

Beteiligungstragerstiftung
Bulrgerstiftung
Doppelstiftung
StiftungsGmbH
Stiftungsverein
Familienstiftung
Dachstiftung (Gemeinschafts-,
Dach-, Verbundstiftung)
Verbrauchsstiftung
Stiftung auf Zeit
StiftungsGmbH
Stiftungsverein

Zu beachten: Uberwiegende Zahl der Stiftungen gemeinniitzig (95 %)
Aber: nicht alle Stiftungen fordern (ca. 60 % nur férdernd, ca. 20 % fordernd und operativ,

ca. 20 % nur operativ tatig)

Stiftungs- und Vereinszweck mussen uUbereinstimmen! (AO als Grundlage)
- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -
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ZAHLEN UND DATEN ZU STIFTUNGEN IN DEUTSCHLAND
Verteilung der Stiftungszwecke nach Themen

(in Prozent, rechtsfahige Stiftungen des burgerlichen Rechts)

Geselischaft | I I I O N I N B 2.0
Bildung | N O N -5
kunst und kultur SRR N N AN 20
e——— e
Gesundheit und Sport 19,9
umwelt [N 48
Religion und Kirche ||| | | N .-
Internationales [ 9,5

Privatniitzige Zwecke 6,5

Mehrfachnennungen moglich, n = 19.468
Quelle: Datenbank Deutscher Stiftungen, Stand Mdrz 2017
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STIFTUNGS-SUCHE

Wie finden Sie die zu Ihrem Projekt passende Stiftung?

» freie Internet-Recherche — Google und andere Online-Suchdienste

« Stiftungs-Netzwerke/ -Plattformen (z.B. Wolfsburger
Stiftungslandschatft)

« Stiftungsverzeichnisse (z.B. Online-Datenbank des Bundesverbands
Deutscher Stiftungen, Verzeichnis des Amts flr regionale Landes-
entwicklung Braunschweig, ,Verzeichnis Deutscher Stiftungen®)

* Im eigenen Umfeld umhoren

« mit EngagementZentrum Kontakt aufnehmen

- 4. Grundlagen der Unterstltzer-Suche -
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(3?\ Bundesverband
@ Deutscher Stiftungen stiftungen Themen Verband Suchen nach Q ‘

Start » Forschung, Daten und Wissen » Stiftungssuche

Stiftungssuche

In unserer kostenlosen Stiftungssuche finden Sie rund 11.000 in Deutschland tatige Stiftungen, die eine eigene Internetseite haben. Sie ist

damit die derzeit umfangreichste Online-Navigationshilfe zum deutschen Stiftungswesen. Stlftu ngSSU Che U ber
,stiftungen.org®
(Betreiber der Online-
Stiftungen suchen Daten ban k
Stichwort eingeben Bundesverband
Themenfter - Deutscher Stiftungen)
Antragsmoglichkeit
|:| nicht ausgeschlossen /& . _()

Zustiftungen /Spenden

D Zustiftungen willkommen

[] spenden willkommen

Suchen
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Amt fur regionale Landesentwicklung Niedersachsen. Klar.

Braunschweig

ﬁ Aktuelles” Wir Uberuns ¥ Strategieund  Forderungund  Grundbesitzund  Service ™
Planung ¥ Projekte ¥ Stiftungen ¥

P GRUNDBESITZ & STIFTUNGEN ™ STIFTUNGEN

Stiftungssuche mit
Hilfe des Stiftungs-
verzeichnis des ARL

| Grindung einer Stiftung

Stlﬂungen Verzeichnis der rechtsfahigen Brau nSChweig
stiftungen zum Wohle der Allgemeinheit sind mehr denn je unverzichtbare Partrier des Staates bei der Bewaltigung privatrechtlichen stiftungen im
diverser Aufgaben im kulturellen, wissenschaftlichen, 6kologischen und sozialen Bereich. Stiftungen gestalten die Zukunft Zustandigkeitsbereich des
und sind ein wichtiger Ausdruck bargerschaftlichen Engagements fur die Allgemeinheit und den Mitmenschen. Amtes flir regionale

Landesentwicklung
Im Zusténdigkeitsbereich des Amtes fir regionale Landesentwicklung Braunschweig gibt es eine alte, reiche und vielfaltige Braunschweig gem. § 17a des
stiftungskultur. Inzwischen Gber 400 rechtsfahige privatrechtliche Stiftungen - die dlteste im 13. Jahrhundert gegriindet - Niedersdchsischen
zeugen vom Einsatz der BOrger und ihres Vermogens fOr das Allgemeininteresse. stiftungsgesetzes (Stand

16.10.2017)
Die stetig zunehmende Bereitschaft, privates Wermégen in Stiftungen anzulegen, verdient volle Unterstitzung. Die
Maoglichkeit der steuerlichen Forderung dirfte Stiftungsgrindungen sicherlich zusatzlich attraktiv machen. Stftungsverzeichnis_ArL_B5 § @
An dieser Stelle informieren wir Sie umfassend zum Stiftungswese_n. Neben allgemeinen Erlauterungen im Artikel ¥ 17a_NstiftG_stand_16_10_2017.pdf {
"Grandung einer Stiftung” haben wir fir Sie nebenstehend eine Ubersicht der im Zustandigkeitsbereich des Amtes far {PDF_} - - T / J J)
regionale Landesentwicklung Braunschweig als rechtsfahig anerkannten Stiftungen zusammengestelit. Ferner geben wir L

Ihnen einen Uberblick tber die wichtigsten Rechtsgrundlagen und stellen unverbindliche Mustersatzungen zur Verfigung.

Unverbindliche
Mustersatzungen

. E-e_'ispielsatzungen far
E=) Drucken & stiftungen
(PDF, 0,03 MB)

Rechtsfahige Stiftungen des biirgerlichen Rechts mit Sitz in den Landkreisen GF, GS, GO, HE, NOM, OHA, PE und WF
sowie den Stadten BS, SZ und WOB.

- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -



braucht eine gute Planung Gemeinsam fur Gemeinwohl
28.10.2017

Workshop Wer Geld Anderer will, *‘ Engagement Zentrum

Stiftungssuche uber
,verzeichnis Deutscher
Stiftungen®
(Herausgeber:
Bundesverband
Deutscher Stiftungen)

~N
U
-
-~
; %
S
i
"

Register
Stiftungen K-5

Stiftungen A~

mehr als 26.000 Stiftungsportrats in drei Banden (9. Auflage 2017),
basiert auf der Datenbank Deutscher Stiftungen und der flachendeckenden StiftungsUmfrage.

- 4. Grundlagen der Unterstitzer-Suche -
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ONLINE-FUNDRAISING — DEFINITION

Online-Fundraising ist

,die Kommunikation Gber das Internet (Website, . Online-
E-Mail, Social Media etc.) mit dem Ziel, Foérderer | Fundraising
und Interessenten zur Unterstltzung (Geldspende) S e,
zu gewinnen. Die Spende wird dabei direkt Gber das
Internet ausgel6st und ist damit mal3hahmenbezogen
messbar (...).“ ’

(Lampe, Bjorn: Formen des Online-Fundraisings, in: Lampe, Bjorn et al. (Hrsg.): Praxishandbuch
Online-Fundraising, 2015, S. 20)

Bjorn Lampe
Kathleen Ziemann
Dr. Angela Ullrich

[transu'ipt]

Kostenlos herunterladbar unter:
http://www.fundraising-handbuch.org/
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ONLINE-FUNDRAISING — FORMEN

» Online-Spendenformulare und -buttons (flir einzelne Spenden,
aber auch Spenden-Aktionen)

» Spendenshops

» Aufrunden bei Online-Kaufen

> Affiliate-Spenden/ Provisionsspenden
» Charity-Auktionen

» Spendenplattformen (auch Crowdfunding-Plattformen)

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising — Fokus: Crowdfunding -
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EngagementZentrum

Gemeinsam fur Gemeinwohl

SPENDEN-
PLATTFORMEN

ndiegogo
WEB-VERZEICHNISSE o ] ONLINE-TOOLS CHARITY-AUKTIONEN

Das Online-
Fundraising-
Universum

Ammado

Www.ammado.com

Betterplace

Charity Label

warwcharitylabel com

Dodonation

wewvecdadanation.ch

Fundraiso

wnfundraisa ch
Hilfsorganisationen.de
weanahilfsorganisationen de
Responti

wwaLrespanti com

Rhein Neckar hilft

‘wararhein-neciar-hilft.de
Spendenland
weanspendeniand de
Spendenplatiform

wearwspenderittform.ch

StiftungSchweiz.ch

wearwstiftungschweiz.ch

CROWDFUNDING
THEMATISCH

I believe in you
{sport) ye
warwbelieysinyou.ch
Monaco Fundil
{sport) -

waratmorco-funding.com

(Wissenschaft)
wawstiencestarterd

‘Quellen:

Crowdfunding.de
wiww.crowidfunding de
Fundraiser-Magazin

‘Sozialmarketing.de

wwwisozialmarketing de

Sozialstart

wwew sozialstart e
‘Stand: 1. November 2014

‘Grafik: Kenneth Ry for Fundraiser-Magazin

CROWDFUNDING
UNIVERSELL

100-days
w0 days et
Dreamoj

v dreamaja.com

Friendfund

wawwe friendfund.com

Fundz.Me
wwwfundzme
Startnext
W startnext de
MOBOO

wwwemaboo.ch

ProjekiStarter

wwADrTiek rch
QUERK
rveqercat

VisionBakery

wwwvisionibikergom

wemakeit
W wemakeit ch

ww betterplace.arg

wwweasych
Einfach geban

wwweinfachgeben.org

HelpDirect

wwwihelpirect.org

INJECT-POWER

wwwirject powerat

RESET

wwwreset org
Respekt
wwwLrEspekt net
Socialfunders

wiww sociaifunders org

socialpionear

[ r——

spendenbuch.ch

wiwwspendenbuch.ch

Spendenportal

wiwwspendenpartslde

SPENDEN-
AKTIONSPORTALE

Abvarum

wwwaharum.com

ermow
ww bettemoworg

wwwdorare de

Einfach geben

wwweinfachgeben.org

wwwhelpedia.de

Spendet.

wiww spendet org

Google Grants

e google de/prants

SHOPS FOR GOOD

Bildungsspender

www hildungsspender de
Boost

www boost-project com
clicl
wwwiclicksqchantynet
dofair

wwdctscrg
Friendsgschool
wwwifriendsgschool de
Gooding.de

wwwgDoaing de

Helfen kostet nix

wwwhelfen kostet-nix.de

PlanetHel,

wwwptanethelp.comide

Schul-Engel

wwwschulengel de

Shop++

wwwishopplusplus.de

Vereinsblichse
wWwwvers uechse de

eBay filr Charity

hitp-#pages shayderebayfusrharity
Stargebot.de

W bat de

United Charity

wawwnitedcharityde

BurdaWireless
whreless.bur L

Ycare
DDX Ty
vesraiciiz30.ch

eDonation
vesrazxpercash defonine fundsaising
FairGive

warwfirghve.arg

connecting help

Fundraisin; wwwConnectingheip de
warwfundra C

HelpTools

warahelptooks.org

KAMPATOOLS

waraiampatooks com/Sde
Micropayment

wwwmiCropyment de

PayPal Spendenbutton
weragaypal com,

box

wearw paybon 3t
Pluragraph
warw pluragraph.de

RaiseNow

wwwaisEnow.comide

WwwsmOons

Spendino

warmspendin de
some.io Aattr
warmsome ioide wwwlattrcom
Twingle Kachingle

wara.twingle de wawwkachingle com

Late

SPENDEN-/
CROWDFUNDING-
PORTALE VON BANKEN

wharw cromdua
GLS-Bank
Volksbanken-
Raiffeisenbanken

wwwyviele-schaffen-mehrde

Fundraiser
magazln

wwwefundraiser-magazinde
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CROWDFUNDING — URSPRUNG UND GRUNDPRINZIP

« Ubersetzung: Schwarm-Finanzierung — wobei Schwarm hier eine gewisse
Menge von Menschen meint, die ein Projekt finanziell unterstitzen.

« Das Innovative ist dabei nicht, dass sich viele Menschen zusammentun,
um ein Vorhaben zu ermdéglichen, sondern dass dies Uber eine Online-
Plattform, auf der mehrere Zahlungswege angeboten werden, geschieht.

« Grundprinzip/ -gedanke hinter Crowdfunding: Es ist leichter 500 Personen
zu finden, die einen Euro geben als einen zu finden, der 500 Euro gibt.

« Bekanntestes historisches Beispiel...

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising — Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING - HISTORISCHES BEISPIEL

https://upload.wikime
dia.org/wikipedia/com
mons/c/cl/Freiheitsst
atue_NYC_full.jpg
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CROWDFUNDING — GEMEINSAM-FUER-GEMEINWOHL.DE

« Gemeinnutzige Organisationen konnen inre Projekte vorstellen

« Spenden konnen gesammelt werden fir: Kauf von Ausristungs- und
Einrichtungsgegenstanden, Finanzierung von Veranstaltungen (Feiern,
Konzerte, Trainingslager), Ausbildungskosten, Patenschaftsprojekte und
vieles mehr

« Die Uber die Plattform eingehenden Spenden gehen bei Erreichen des
Projektziels zu 100 Prozent an das Projekt bzw. den Projektinitiator!

« flexibles Funding®: auch Auszahlung der Spendensumme, sofern
Projekt in kleinerem Mal3stab oder wesentliche Teile des Projekts
umgesetzt werden kbnnen

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising — Fokus: Crowdfunding -
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CROWDFUNDING - GEMEINSAM-FUER-GEMEINWOHL.DE
* Die Nutzung unserer Crowdfunding-Plattform ist fur Projektinitiatoren
und Spender grundsatzlich kostenfrei

« Zusatz-Dienstleistungen erwerbbar (z.B. Unterstitzung bei
Crowdfunding-Video-Produktion)

« Plattform-Prinzip: Hilfe zur Selbsthilfe, aber volle Unterstltzung bei allen
Schritten durch EngagementZentrum

- 5. Grundlagen von Online-Fundraising — Fokus: Crowdfunding -
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EngagementZentrum o
* Crcwgd!ugdlng Plattform

Startseite  So funktioniert's Projekte einstellen Projekte unterstitzen Blog Wir Gber uns

< 3/4 >

il e CROWDFUNDING-PLATTFORM

’
’l\

CIEE e
- By S . i -
. e 1 /’ % ~\ www.gemeinsam-fuer-gemeinwohl.de
Jetzt mit Crowdfunding Spenden sammeln })} \\\

So funktioniert’s 1. Stellen Sie die Idee fiir 2. Jeder kann Ihr Projekt 3. Verwirklichen
Ihr Projekt online vor! unterstiitzen! Sie Ihr Projekt!

Mehr Informationen >

@ 2072745¢ 3328 @13
bereits gesammeit Unterstiitzungen Projekte

Was ist Crowdfunding? Einfach und schnell erklart! >

Gesundes Friihstiick fiir Grundsch... BRIEFE - ein Theaterprojekt Kids auf Schwimmkurs

Volksbank BraWo Stiftung GRINS e.V. .
Jeder vierte Grundschiler in Deutschland Wir sammein Spenden um unser Laut Deutscher Lebens-Rettungs-Geselischaft
Vommtl ut UN ohne Frihstiick in die Schule. Theaterprojekt im November auf die Blihne zu (DLRG) ist o»e Sci r\\xmmfahgken der Kur-der im
Dies fiihrt zu Konzentrationsmanae! und . bringen. Die Gruppe setzt sich 2us Menschen Grundscht weiterhin ungeniigend Rund

>
0 € {0 %) finanziert 925 € (23 %) finanziert 1120 € (56 %) finanziert

=] ————— 3

noch 65 Tage 0 Unterstitzer 1Fans noch 21 Tage 10 Unterstiitzer 4 Fans noch 15 Tage 32 Unterstitzer 4 Fans
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EngagementZentrum
Crowdfunding Plattform

Ein Herz fiir die Dolphins CROWDFUNDING-PLATTFORM

www.gemeinsam-fuer-gemeinwohl.de

K: ie: iales E DRK Ortsverein Wolfsburg-Mitte e.V. Dolphins Cheer C ity Salzgi -Licht...

Mit unserem Projekt wollen wir Spenden fur Die DRK Kleiderkammer in Wolfsburg Bitte helfen Sie uns dabei, unseren Traum von

das Waisenhaus in Lalibela (Athiopien) benétigt einen Behindertenaufzug (siehe Bild der Teilnahme an einer der wichtigsten

sammeln, um mehrere Decken und Kissen 3). Damit werden aleich ZWET Probleme auf Cheerleadina-Meisterschaften in den USA 7u
850 € (100 %) finanziert 5.000 € (100 %) finanziert 3.920 € (112 %) finanziert
e ] 3
noch 8 Tage 12 Unterstutzer 8 Fans Projekt erfolgreich 18 Unterstutzer 13 Fans Projekt erfolgreich 41 Unterstutzer 2 Fans
Newsbox Facebook

Weitere interessante Crowdfunding-Projekte gestart...

Auf unserer Crowdfunding-Plattform sind in den vergangenen Wochen
wieder neue spannende Projekte gestartet. Aktuell befi...

] EngagementZentrum
Nl 454 _Gefallt mir-Angaben

Unser Ziel ist eine Welt, in der sich immer mehr Privatpersonen
; x : : pnd lintarnahman gemeinsam mit Non-Profits fir die LAeunn~
Kleine Crowdfunding-Schule: Das Pitch-Video Bl Seite gefallt mir - S »

tall Teilen

g gagieren.

Es gibt mehrere Faktoren, die fur den erfolgreichen Abschluss eines
Projekts verantwortlich sind. Einer dieser Faktoren ...

So funktioniert Crowdfunding

Wie wir auch mehrere Monate nach Start unserer Crowdfunding-Plattform
immer wieder feststellen, kommen viele Menschen zu...
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*’ EngagementZentrum
Crowdfunding Plattform

CROWDFUNDING-PLATTFORM

www.gemeinsam-fuer-gemeinwohl.de

2200 € o 2m63,. [Projekt

Start Pinnwand (7) Unterstitzungen (67) Uniteistiitzer werden

Projektiibersicht Finanzierung beendet

Das Crowdfunding ist beendet Das Projekt kann
deshalb nicht mehr unterstltzt werden.
Spendenaufruf » Neues Ruderboot

Dankeschén fiir Ihre Unterstiitzung!

Das Dankeschdn erhalten Sie nur bei
Finanzierungserfolg, andernfalls bekommen Sie
Thr Geld zuriick.

5.00 €
Erwahnung und Dankesemail

1500 €

Dankeskarte
2 Unterstiitzer von 1000
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CROWDFUNDING — ERFOLGSFAKTOREN

« Crowdfunding = Uberzeugungsarbeit

» Alle verfuigbaren Mittel, Personen und Kommunikationskanéale aktivieren,
um das Crowdfunding-Projekt zu bewerben: Mund-zu-Mund-Propaganda
aller Vereinsmitglieder, Freunde und Bekannten; Projekt-Blog; Hinwels in
Vereinszeitschrift; Eintrag, Link und ,Widget-Einbau® auf Homepage;
lokale Presse; soziale Netzwerke; Plakate; Postkarte....

« Erkenntnis aus Begleitung erster Crowdfunding-Projekte:
kein Selbstlaufer, kontinuierlicher Einsatz (moglichst) aller Vereins-
mitglieder notwendig, Unterstltzerkreis variiert je nach Projekt(ziel) und
Betroffenheit, Kontakt zu lokaler/ regionaler Presse hilfreich, Transparenz,
Authentizitat sowie Kommunikationsbereitschaft sehr wichtig
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CROWDFUNDING — VORTEILE UND NEBENEFFEKTE

« Es kann als ein Weg innerhalb einer grél3eren Fundraising-Strategie -
auch gezielt zu PR-Zwecken und zur Gewinnung weiterer Unterstutzer/-
iInnen und Mitglieder - genutzt werden

« Mitgliederbindung steigt — gemeinsames Ziel, auf das (moglichst) alle
Mitglieder hinarbeiten

« Crowdfunding-Projekt ist relativ schnell und unkompliziert vorzubereiten

« Kann als (zusatzliche) Alternative zu ,klassischen” Fundraising-Wegen
genutzt werden
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Vielen Dank fur Ihre Aufmerksamkeit und
wenden Sie sich gerne bei Fragen, Anregungen
und Unterstutzungsbedarf an uns!

Unsere Kontaktdaten:

Stefan Honrath

Leiter der Direktion Peine der Volksbank BraWo
Telefon: 05171-442801
Email: stefan.honrath@vbbrawo.de

Matthias Marx

Mitarbeiter EngagementZentrum gGmbH
Telefon: 0531-809132-1453
Email: matthias.marx@engagementzentrum.de



